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1.	
  О	
  конверсии	
  заговорили,	
  ее	
  стали	
  изучать



Что	
  такое	
  конверсия

% = 
Совершили нужное

нам действие

Зашли на сайт



2.	
  Сбор	
  контактной	
  информации
дайте	
  мне	
  его	
  телефон	
  и	
  я	
  все	
  продам



Собрать	
  контакты	
  любой	
  ценой

Подписка	
  на	
  рассылку	
  (всегда	
  на	
  экране)



Собрать	
  контакты	
  любой	
  ценой

Сбор	
  контактов	
  через	
  социалки



Другие	
  способы	
  сбора	
  контактов

1. Спросить	
  е-­‐мейл/тел	
  при	
  оформлении	
  заказа

2.Дать	
  бесплатное	
  взамен	
  контакта

3. Сообщать	
  о	
  поступлении	
  товара

4.Обратный	
  звонок

5. Заказ	
  в	
  один	
  клик

6. Комментарии,	
  отзывы,	
  голосование



Обратный	
  звонок,	
  заказ	
  в	
  1	
  клик



Плохой	
  вариант	
  обратного	
  звонка



Капча...

По данным сервиса Ucoz.ru неоднозначные символы в 
капче могут привести к  почти 50% ошибок 

пользователей при вводе капч.



3.	
  Видео	
  как	
  способ	
  удержать	
  внимание



Простые	
  конструкции



+10%	
  регистраций



Удерживайте	
  внимание

1.По	
  статистике	
  у	
  вас	
  есть	
  всего	
  8	
  секунд

2. 8	
  секунд	
  -­‐	
  это	
  примерно	
  20	
  слов

3. В	
  1-­‐2-­‐х	
  минутном	
  видео	
  -­‐	
  10-­‐15	
  отрезков	
  по	
  8	
  секунд

4. Сайт	
  и	
  видео	
  должы	
  грузиться	
  как	
  можно	
  быстрее



4.	
  Мотивация	
  покупателя

1.Обратный	
  отсчет

2.Ограниченное	
  предложение

3. Скидка	
  только	
  сейчас	
  только	
  для...

4. Бонусы

5.Пузомерки

6.Мотиваторы	
  из	
  оффлайна



5.	
  Простота	
  и	
  персонализация
кто	
  бы	
  мог	
  подумать...



Только	
  по	
  сути



Контента	
  тонны,	
  но	
  сайт	
  простой	
  и	
  легкий



Не	
  дайте	
  пользователю	
  потеряться



6.	
  конверсия	
  в	
  динамике



Доход	
  с	
  клиента	
  в	
  динамике

в	
  день	
  
продажи

в	
  первый	
  
месяц

6	
  месяцев

доход	
  с	
  
клиента 10	
  000 14	
  000 18	
  000



7.	
  Оптимизируйте	
  доход,	
  а	
  не	
  конверсию



8.	
  Конверсия	
  ДО	
  или	
  ВМЕСТЕ	
  с	
  
заодно	
  и	
  позиции	
  улучшатся



действуй!!!

Книга	
  по	
  конверсии:	
  h/p://myconversion.ru
Блог	
  Димка:	
  h/p://blog.dimok.ru/
E-­‐mail:	
  dimokru@gmail.com

При	
  поддержке	
  rotapost.ru	
  (реклама	
  в	
  блогах	
  и	
  твиттере)
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